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Connaissez-vous la NSPA et les opportunités qu’elle offre de faire des affaires ?

L’Agence OTAN de soutien et d’acquisition (NSPA) rassemble, au sein d’une seule organisation, des
capacités d’acquisition, de logistique, médicales et d’infrastructures, un soutien opérationnel ainsi que des
services destinés aux pays de l’OTAN, aux autorités militaires de l’OTAN et aux pays partenaires.

En tant que principal catalyseur de l'OTAN, sa mission est de fournir des solutions multinationales efficaces
et rentables à l'Alliance, à ses 31 nations et partenaires. La NSPA est une agence financée par ses clients et
fonctionnant sur la base du principe « pas de profit, pas de perte ».
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En tant que l'une des trois agences de l'OTAN, la NSPA opère dans le cadre de chartes approuvées par le
Conseil de l'Atlantique Nord. L'Agence est l'organe exécutif de l'Organisation OTAN de soutien et d'acquisition
(NSPO), dont les 31 pays de l'OTAN sont membres. Les pays représentés au conseil de surveillance de
l'agence (ASB) de la NSPO fournissent une orientation et des orientations stratégiques à la NSPA et
supervisent ses activités et ses performances.
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L'Agence OTAN de soutien et d'acquisition agit sur le marché pour relier les capacités de l'industrie et les
besoins des pays afin de trouver les solutions les plus rentables et les plus efficaces, que ce soit pour la
défense nationale ou collective.

La vision de la NSPA est de devenir le principal fournisseur de services et de gestion du cycle de vie (y
compris les acquisitions) de l'OTAN, en fournissant de manière efficace et efficiente des capacités intégrées à
l'OTAN, à ses pays et à ses partenaires, y compris le soutien aux opérations et aux exercices. Comme ces
capacités sont pour la plupart externalisées, des relations solides et véritablement partenariales avec
l’industrie sont essentielles.

Comment procéder ?

Pour cela rien de plus simple : faites-vous référencer afin de vous faire connaitre, d’accéder aux appels
d’offres et de participer à des rencontres thématiques ou nationales organisées par la NSPA au
Luxembourg.

De nombreuses opportunités sont accessibles, voici quelques offres de marchés en cours :

Fourniture de système de rayonnage pour palettes et boites de rangement (Grèce)
Construction d’entrepôt (Lettonie)
Diverses batteries pour véhicules militaires
Location de camps déployables (tentes ou containers) et services associés (Roumanie et Hongrie)
Transport de container ISO
etc...

>>>  https://www.nspa.nato.int/business/procurement/opportunities
 

ORINN-Consulting peut vous aider

Ancien officier de l’Armée de terre, j’ai déroulé une carrière complète dans plusieurs domaines
(télécommunications militaires, planification, des opérations, ressources humaines) et passé 7 ans à l’OTAN
en Norvège et en Belgique. Je vous propose de vous accompagner dans vos démarches de
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référencement, de recherche de marchés et d’accès au réseau des industriels de l’OTAN.

Contact : Stéphane BELLAMY stephane.bellamy@orinn.eu
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